
Main Quotation Builder (for SalesLogix) 1.1:  Gestisci i tuoi catologhi, configura i 
tuoi prodotti, produci offerte professionali, all’interno di SalesLogix 

Venezia, 1 marzo 2006 - Main Olos, società leader nella fornitura di soluzioni di 
Customer Relationship Management per la media impresa,  annuncia il rilascio della nuova 
versione di Main Quotation Builder. 

Main Quotation Builder 1.1 estende i servizi dell’add-on a SalesLogix sviluppato da Main 
Olos a supporto delle attività di quotazione e di generazione dell’offerta, mettendo a 
disposizione un ambiente completo per la vendita interattiva che comprende un ambiente 
per la gestione dei catologhi e un intuitivo configuratore commerciale. 

Disponibile in lingua inglese ed italiana, Main Quotation Builder 1.1 mette a disposizione i 
seguenti servizi: 

 Gestione dei cataloghi prodotti/servizi 
 Configurazione commerciale (opzioni, varianti, componenti obbligatori, ecc..) 
 Gestione avanzata dei listini e della scontistica 
 Estensione dell’anagrafica prodotti per la gestione di descrizioni estese in lingua, 

immagini, filmati, ecc.. 
 Gestione semplificata del processo di quotazione 
 Generazione di quotazioni brevi e di offerte tecnico economiche articolate 
 Disponibilità di un libreria di template per le quotazioni e le offerte 
 Gestione delle revisioni della quotazione 
 Strumenti di importazione per prodotti, listini e cataloghi 
 Servizi di analisi e di reporting per la direzione commerciale 
 Integrazione nativa con SalesLogix: 

� e’ attivabile all’interno di SalesLogix 
� ha le stesse modalità d’uso e di navigazione di SalesLogix 
� genera in automatico l’opportunità e la valorizza con i dati di quotazione 

 Integrazione con i prodotti Microsoft OFFICE 

“ Sulla spinta del successo della versione 1.0 e delle richieste dei nostri clienti abbiamo 
anticipato il rilascio della versione 1.1. Con questa versione mettiamo a disposizione degli 
utilizzatori di SalesLogix un ambiente unico ed integrato di vendita interattiva per prodotti 
standard e configurati.” afferma Mauro Zanon, Direttore del Centro di Competenza CRM di 
Main Olos. 

 

 

 


